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Aproveche las ventajas que ofrece la reforma de la Ley para la compraventa
de unidades productivas en situacion concursal

Adquisicion de Empresas
en Concurso de Acreedores
en Espana

Conozca la Hoja de Ruta para ejecutar la compraventa de una empresa, unidad productiva o activo
/ En tiempo récord / A precio competitivo
/Y con la seguridad juridica que otorga la reforma de la Ley Concursal que entrd en vigor el 1/01/2012

El aumento de los concursos de acreedores y la reforma de |la Ley Concursal han disparado el nimero de adquisiciones
de unidades productivas de empresas en situacién concursal.

Una empresa en concurso de acreedores puede contar con un negocio muy rentable, siendo su inadecuada estructura
financiera la que provoca el impago de sus deudas. La Ley Concursal apuesta por la adquisicién de la empresa velando
siempre por el mantenimiento de la actividad.

En esta sesion Vd. descubrira los pasos a seguir para comprar una empresa o unidad productiva
en las mejores condiciones y con la mayor seguridad

Precisiones terminolégicas y conceptuales
= Unidad productiva = Cese de actividad = Administracion concursal = Juzgado mercantil

Nociones basicas del sistema concursal espafiol: convenio vs. liquidacion

La liquidacién concursal
= Procedimiento = Articulo 43 vs. Plan de Liquidacion

La adquisicién de unidades productivas como una oportunidad de inversién: analisis de ventajas y riesgos. Pasos a
seguir, cuestiones controvertidas, principales errores, lo que nunca debe hacerse, lo que suele ser mas recomendable
= Andlisis de ventajas fiscales: responsabilidad por las deudas tributarias

= Analisis de ventajas laborales: responsabilidad por las obligaciones laborales y de Seguridad Social

= Ventajas en precio y forma de pago

= Ventajas para accionistas, empleados y acreedores

Fases del proceso concursal en las que realizar la operacion: analisis de condiciones y circunstancias. La figura del juez
del concurso
= Al inicio del procedimiento = Fase de convenio = Fase de liquidacién

Perfil del inversor: el dia después

Algunos ejemplos practicos de venta de unidades productivas
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iConsiga el entendimiento entre todas las partes implicadas!
Accionistas * Vendedores « Compradores ¢ Trabajadores W
Acreedores ¢ Administradores Concursales ¢ Autoridad Judicial

Seminars

NUESTRO EXPERTO

José Maria Marqués Vilallonga

Abogado. Socio. IURISTAX

Abogado, Socio de IURISTAX y Administrador Concursal en ejercicio. En septiembre de 2004 inst6 el primer concurso de Espafia y ha sido elegido
por la publicacion BEST LAWYERS como uno de los cuarenta mejores abogados especializados en reestructuracion empresarial y derecho de
insolvencias en su ediciones de 2008 al 2012. Ha impartido numerosas conferencias sobre la materia en diversas universidades (Complutense,
San Pablo CEU...) y otros foros (intercolegiales de Barcelona, Gerona y Zaragoza) y ha participado en diversos trabajos sobre derecho concursal.
Ha sistematizado las 170 sentencias emanadas de la Audiencia Provincial de Barcelona desde el 1 de noviembre de 2008 hasta finales de 2010,
trabajo que ha sido publicado en la REVISTA JURIDICA DE CATALUNYA. Es colaborador permanente del Anuario de Derecho Concursal dirigido
por la Profesora Juana Pulgar Ezquerra y es miembro del claustro del Master en Derecho Procesal del ISDE.

¢QUIEN DEBE ASISTIR?

= Empresas espaiiolas y extranjeras que estén buscando nuevas oportunidades de negocio para aumentar de tamafio,
diversificar su negocio o completar su integracion

= Fondos de inversidn nacionales y extranjeros que necesitan profundizar en el procedimiento concursal y conocer
las cuestiones mas controvertidas de este tipo de adquisiciones

= Empresas de Capital Riesgo nacionales y extranjeras que tienen gran interés en comprar empresas en crisis para
reflotarlas y después venderlas

= Empresas extranjeras que desean entrar en el mercado espafiol para expandir su negocio aprovechando los precios
reducidos de adquisicion

= Inversores particulares que buscan nuevas férmulas y propuestas de inversién que puedan ofrecerles rentabilidad
en el medio y largo plazo

= Asesores Financieros que representan los intereses de clientes con cash dispuestos a invertir en Espafia

EMPRESAS, FONDOS DE CAPITAL RIESGO, PRIVATE EQUITIES
Director General = Director Financiero = Director de Inversiones = Asesor Financiero = Analista Financiero
Responsable de Valoracion de Empresas = Controller = Director de Asesoria Juridica = Abogado de Empresa

FAMILY OFFICE, EAFIS, ASESORES FINANCIEROS, CONSULTORES Y ADVISORS FINANCIEROS Y CONSULTORES
DE CAPITAL RIESGO
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AGENDIESEMINARIOS iR Espara

ENERO - MARZO 2013

IT/ TELECOMUNICACIONES

Er?:ll?-o USO RESPONSABLE DE RECURSOS ELECTRONICOS CORPORATIVOS MADRID
26 ADECUACION PCI DSS 2.0 MADRID
FEBRERO

FINANZAS/BANCA

11 REORGANIZACIONES DE GRUPOS DE SOCIEDADES MADRID
FEBRERO
FEB]I-?]I-:RO CONTABILIDAD DE ALIANZAS EMPRESARIALES Y NEGOCIOS CONJUNTOS MADRID
13_14 ANALISIS ECONOMICO-FINANCIERO PARA LA TOMA DE DECISIONES MADRID
FEBRERO

14 OPTIMIZACION Y DOMINIO DE EXCEL PARA FORECAST MADRID
FEBRERO

19 PREVENCION DE BLANQUEO DE CAPITALES EN ASEGURADORAS MADRID
FEBRERO

20 SISTEMA EFICAZ DE CONTROL INTERNO EN ASEGURADORAS MADRID
FEBRERO

26 ADECUACION PCI DSS 2.0 MADRID
FEBRERO

12 PLAN INTEGRAL DE REESTRUCTURACION DE COSTES EN LA EMPRESA MADRID
MARZO

MARKETING/VENTAS/COMUNICACION

24 USO RESPONSABLE DE RECURSOS ELECTRONICOS CORPORATIVOS MADRID
ENERO
20 COMO PROTEGER LA IDENTIDAD DIGITAL CORPORATIVA A TRAVES DE UN CUADRO
FEBRERO DE MANDO MADRID
2]' MARKETING COMPLIANCE MADRID
FEBRERO
7 STORYTELLING CON PREZI MADRID
MARZO

» MAS INFORMACION
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ENERO - MARZO 2013

OPTIMIZACION Y DOMINIO DE EXCEL PARA FORECAST MADRID
FEBRERO
7 STORYTELLING CON PREZI MADRID
MARZO

.~
‘

25%5509 GESTION TECNICO-ECONOMICA DE PARQUES EOLICOS MADRID
29 GESTION EFICIENTE DE LA ENERGIA EN LA EMPRESA MADRID
ENERO
29-30 TECNICAS AVANZADAS DE GESTION DE RIESGOS EN LA COMERCIALIZACION
ENERO DE ELECTRICIDAD MADRID
/ GESTION TECNICO-ECONOMICA DE CICLOS COMBINADOS MADRID
FEBRERO
12-13 CONTROL, SUPERVISION Y MANTENIMIENTO DE SUBESTACIONES ELECTRICAS MADRID
FEBRERO
26-27 OPERATIVA Y FUNCIONAMIENTO DE MERCADOS ELECTRICOS MADRID
FEBRERO

6 NUEVO REGLAMENTO DE BIOCIDAS 528/2012 WEB SEMINAR
FEBRERO
12 COSMOMAQ MADRID
FEBRERO
13 FARMAMAQ MADRID
FEBRERO
19 SISTEMA DE VIGILANCIA DE PRODUCTOS SANITARIOS MADRID
FEBRERO
26 NUEVA REGULACION EN VARIACIONES BARCELONA
FEBRERO
5_6 ESTADISTICA APLICADA A CONTROL DE CALIDAD DE MEDICAMENTOS BARCELONA
MARZO

» MAS INFORMACION

info@iir.es * Tel. 902 12 10 15 « @iiR_Spain * inscrip@iir.es * www.iir.es




AGENDIESEMINARIOS iR Espara

ENERO - MARZO 2013

Im

ENERO USO RESPONSABLE DE RECURSOS ELECTRONICOS CORPORATIVOS MADRID
28 CONTRATOS DE TRANSPORTE MADRID
ENERO
30 FISCALIDAD DE LA MOVILIDAD INTERNACIONAL MADRID
ENERO
11 REORGANIZACIONES DE GRUPOS DE SOCIEDADES MADRID
FEBRERO
FEB]I-?]I-:RO CONTABILIDAD DE ALIANZAS EMPRESARIALES Y NEGOCIOS CONJUNTOS MADRID
19 PREVENCION DE BLANQUEO DE CAPITALES EN ASEGURADORAS MADRID
FEBRERO
20 SISTEMA EFICAZ DE CONTROL INTERNO EN ASEGURADORAS MADRID
FEBRERO
2]- MARKETING COMPLIANCE MADRID
FEBRERO

I INDUSTRIA/CALIDAD = ‘ﬁH
-

NUEVO REGLAMENTO DE BIOCIDAS 52872012 WEB SEMINAR
FEBRERO
28 FOOD DEFENSE MADRID
FEBRERO

-

RR.HH./LABORAL m

EE)EQO FISCALIDAD DE LA MOVILIDAD INTERNACIONAL MADRID
27 AUDITORIA DE LAS BONIFICACIONES DE LA SEGURIDAD SOCIAL MADRID
FEBRERO

LOGISTICA/TRANSPORTE

28 CONTRATOS DE TRANSPORTE MADRID
ENERO

» MAS INFORMACION
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ENERO — MARZO 2013 bringing knowledge to life

-‘ 5
HABILIDADES/MANAGEMENT 2 6 '3
A
7/

DIRECTIVO COACH MADRID
FEBRERO

13_14 ANALISIS ECONOMICO-FINANCIERO PARA LA TOMA DE DECISIONES MADRID
FEBRERO

14 OPTIMIZACION Y DOMINIO DE EXCEL PARA FORECAST MADRID
FEBRERO

20 COMO PROTEGER LA IDENTIDAD DIGITAL CORPORATIVA A TRAVES

FEEEERO DE UN CUADRO DE MANDO MADRID

7 STORYTELLING CON PREZI MADRID
MARZO

M}RZZO PLAN INTEGRAL DE REESTRUCTURACION DE COSTES EN LA EMPRESA MADRID

15

MARZO
-26 ABRIL

DISENA Y DESARROLLA TU PROPIO PLAN DE NEGOCIO MADRID

Planifique su presupuesto
de formacion para el 2013 con
nuestra Agenda de Seminarios

info@iir.es

» MAS INFORMACION

info@iir.es * Tel. 902 12 10 15 + @iiR_Spain



iiR Espafia le ofrece las ultimas novedades en IR Es oF Na
formacion para directivos del area Financiera y Legal T —

Nuevas Técnicas de

Reestructuracion de Deuda
Madrid ¢ 9 de Mayo de 2013

Modificacion y Resolucion

de Contratos con la AA.PP.
Madrid ¢ 8 de Mayo de 2013

-

Pagos y Cobros en Operaciones

de Comercio Exterior
Barcelona * 8 de Mayo de 2013

Certificate in Corporate Finance
Madrid » 21, 22 y 23 de Mayo de 2013

Gesfion
Gestion de Tesoreria el

Madrid « 21, 22 y 23 de Mayo de 2013

ONTROLLERS  Certificate Programme
======38=  para Controllers
Madrid ¢ 21, 22 y 23 de Mayo de 2013

Registro de Patentes
Madrid + 28 de Mayo de 2013

Nuevas Técnicas de Pricing

en Seguros
Madrid ¢ 29 de Mayo de 2013

Impagos a Proveedores

de las AA.PP.
Madrid « 28 de Mayo de 2013

Pricing = Seguras

L
h

Adquisicion de Empresas

en Concurso de Acreedores
WebSeminare 8 de Mayo de 2013

Gestion y Valoracion de Cartera

de Patentes
Madrid + 28 y 29 de Mayo de 2013

__ ) ___ . ___

Contacte con Diana Mayo e informese

91700 4915/0179 dmayo@iirspain.com * www.iir.es



