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DESCRIPCION

DESCRIPCION

Este curso permitird al alumno conocer las bases de la
venta personal, herramienta clave para la
supervivencia del negocio. El curso consta

de 2 modulos de 6 horas, es decir gue tiene una
duracion de 12 horas. Incluye teoria y practica. El

alumno recibe un cuadernillo de ejercicios que debera
realizar durante las sesiones.

OBJETIVOS

- Revisar los fundamentos teodricos de la venta.

- Dotar al alumno de herramientas basicas de venta.

- Capacitar al alumno para la definicidon de estrategias
orientadas a la captacion y fidelizacion de clientes.



METODOLOGIA

La metodologia que se utilizara se basa en
contenidos teoricos, bien estructurados, apoyados
en ejemplos practicos y ejercicios que debera
realizar el alumno, de forma individual y en grupo.




PROGRAMA

1. Introduccion. Técnicas de analisis de mercado.
ldentificacion de la competencia y del mercado
potencial.

2. Conceptos y herramientas clave para la
venta: segmentacion, diferenciacion y
posicionamiento, argumentario de ventas, venta
cruzada, competencia interna, CRM, inteligencia
de neqgocin.

3. Estrategia y tacticas para la venta.
4. El proceso de venta y sus fases: analisis y
estrategia, preparacion de la oferta, presentacion,

feedback y cierre.

5. Conclusiones.



FECHAS, DURACION Y
HORARIO

FECHAS

El programa tendra lugar los dias 14 y 15 de
diciembre en Madrid.

DURACION
Tendra una duracion total de 12 horas.
HORARIO

Las clases se impartiran de 14:00 a 20:00.




LUGAR'Y PRECIO

LUGAR

Este taller se va a llevar a cabo en la sede central de
Lupicinio Abogados, donde Emprendelaw tiene su

oficina.

La direccion es Calle de Villanueva, 29, 28001

Madrid.
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PRECIO

El precio del curso es de 390 euros mas IVA.



DOCUMENTACION

CERTIFICADO

Todos los asistentes al Programa, recibiran el
certificado acreditativo de su asistencia.

DOCUMENTACION

Todos los asistentes al Programa, recibiran el
material didactico que se utilice a lo largo del
mismo y que servira de consulta y apoyo a las
explicaciones tedricas.




SOBRE LOS
ORGANIZADORES
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EMPRENDELAW es una consultoria especializada
en el asesoramiento en estrategia de comunicacion
a PYME y despachos profesionales, en especial
abogados.

Su equipo de consultores, liderados por Maria Jesus
Gonzalez-Espejo, con amplia experiencia en la
gestion de empresas de servicios profesionales,
comparte sus conocimientos y experiencias
practicas y reales con empresas y profesionales que
requieran de su apoyo en la gestion -puntual o
continuada- de sus organizaciones, con el objetivo
de hacerlas mas eficientes, innovadoras, eficacesy
exitosas.

Para mas informacion consulta:
www.emprendelaw.com


http://www.emprendelaw.com/

PONENTE

Dila. Maria Jesus Gonzalez-Espejo
Soclia Directora de Emprendelaw

Twitter: @chusage

Maria Jesus es socia directora de Emprendelaw y asesora
desde hace mas de una década a empresas, con vocacion
iInternacional, en las areas del desarrollo de negocio,
marketing y comunicacion. Ha dirigido éste area en
empresas como Isofoton y Pérez-Llorca, y durante cinco
anos ha sido responsable del branding econdmico de la
region de Madrid, dirigido a la atraccion de inversores
extranjeros y a la internacionalizacion de sus empresas y
profesionales. Dedico los primeros anos de su carrera a la
abogacia. Estudid Derecho en la Universidad Complutense
de Madrid, se colegio como abogada en 1989 y ejercio
como tal varios anos en despachos (Clifford Chance y
GoOmez-Acebo y Pombo) y empresas (Orbis-Fabbri y
Consodata). Ha recibido una solida formacion en el area
de la direccidon y la gestion de empresas y en Derecho
Espanol y Europeo.


https://twitter.com/chusage

DATOS DE CONTACTO

Emprendelaw
Calle de Villanueva 29 - 28001
Madrid
Teléfono: (+34) 650 781 592
www.emprendelaw.com



http://www.emprendelaw.com/

