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DESCRIPCION

Curso totalmente practico con el que los abogados podran adquirir y potenciar una de las mas
importantes habilidades que utilizan diariamente. Dirigido a abogados con poca y con mucha
experiencia profesional, en ambas sesiones se ejercitard con supuestos reales y situaciones
conflictivas.

OBJETIVOS

Conocer, analizar y practicar las estrategias eficaces de negociacién al servicio de los abogados que
permitirdn encauzar los conflictos y lograr mas y mejores acuerdos.

PROGRAMA

I. Anélisis de los principales tipos de negociacion
II. Laimportancia de la comunicacién en la negociaciéon. La comunicacion persuasiva
III. Técnicas de control emocional durante el proceso negociador
IV. Lanegociacion posicional. Estructura, variables y técnicas.
V. Las fases de la negociacion
VI.  Qué hacer para salvar dificultades:
a. Argumentar en situaciones dificiles
b. Rentabilizar a personas que adoptan posiciones inflexibles
VII. La negociacién con los clientes: la técnica de la visualizaciéon
VIII. Los minimos aceptables
IX. El peligro de las “demandas de los tltimos minutos”
X. El Método Harvard de negociaciéon

XI.  Principales errores durante la negociacioén y principales habilidades del negociador juridico

*El programa puede sufrir ligeras modificaciones en las materias a impartir, en el profesorado, en las fechas de celebracién o en los
horarios.
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