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CONTENIDO Y OBJETIVOS

El sector de la abogacia espanola esta
experimentando cambios y una tremenda
necesidad de evolucion. Hay despachos que se estan
adaptando mejor que otros, aunque algunos no
sepan qué rumbo tomar. Lo que nos lIlama
poderosamente la atencién es que algunas firmas
creen que no hay oportunidades en el contexto
actual. Observan temerosamente las circunstancias,
conformandose solamente con conservar su cuota
de mercado. Pretenden no cambiar nada, con el
pensamiento -utdépico- de que seran sus
circunstancias externas las que cambiaran. Otros
piensan que si hay oportunidades, pero no saben
qué estrategias seguir para llevarlas a cabo. Y
entonces es cuando pensamos en atraer clientes y

nos viene a la mente una palabra: Marketing esa
bonita palabreja tan incomprendida por los
abogados, aunque no sélo por los abogados.

En este Ciclo de jornadas, dedicadas al sector
juridico, y mas en concreto: al abogado, se ponena
su disposicion las nuevas herramientas y habilidades
que hoy dia tiene a su alcance para el desarrollo de
su negocio juridico. Oiran hablar de estrategia, de
marketing, de comunicacién juridica, de venta
consultiva y de tantas otros términos vy
conocimientos que aplicados a su despacho haran
que su trabajo sea eficiente y su despacho sea
rentable.

PROGRAMA

I JORNADA, Miércoles 5 junio de 2013

16:00 h. Recepcion y acreditaciones. Documentacion
asistentes.

16.30 h. Presentacion. NUEVAS COORDENADAS DEL
SECTOR JURIDICO. El Despacho como empresa de
servicios juridicos.

Ponente: Lola Carbonell. Abogada. Derecho de
empresa

17.00 h. ESTRATEGIAS MARKETING para ABOGADOS

- Que es el marketing.

- Desarrollo de negocio en una firma juridica
- (Comodisefo una estrategia?

- Casos practico.

Ponente : Marc Gericé. Manager Director de
Gericoassociates

18:00 h. Pausa/café.

18:15 h. ESTRATEGIAS DE COMUNICACION PARA
ABOGADOS.

- Qué es la comunicacion.

- Comunicacién con los clientes y con los medios.

- LA WEB CORPORATIVA

- Casos practicos. Ejemplo ( documentacién)

Ponente: Alfonso Everlet
19:15 h. Coloquio

20:00 h. Fin de la sesidon

* La organizacion se reserva el derecho de variar el programa o de anular el curso por las causas que considere oportunas



Il JORNADA, Miércoles 12 de junio de 2013
16:00 h. Recepcion y acreditaciones.
Documentacion asistentes.

16:30 h. Presentacion.NUEVAS COORDENADAS DEL
SECTOR JURIDICO. El Despacho como empresa de
servicios Juridicos.

Ponente: Lola Carbonell. Abogada. Derecho de
empresa

17:00 h. ESTRATEGIAS MARKETING para ABOGADOS.

- Qué es el marketing para los despachos de
abogados.

- Marketing estratégico.

- Marketing tactico

- Marca personal

- Caso practico.
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18:00 h. Pausa/café.

18:30 h. ESTRATEGIAS DE COMUNICACION PARA
ABOGADOS.

- Que es la comunicacion.

- C6mo ayudan las redes sociales al desarrollo del
despacho

- LAS REDES SOCIALES

- Casos practicos. Ejemplo ( documentacion)

19:30 h. Coloquio

20:00 h. Fin de la sesidon

PONENTES

Lola Carbonell
Abogada. Master en Instituto de Empresa Asesoria
Juridica de empresas.

Doctorando en Derecho. Derecho de la empresa.

Especialista en mercantil, societario, y contratacion
TIC. Apasionada por el sector de la docencia, la
formacion estratégica-ad hoc (AAA), el aprendizaje
y el desarrollo de negocio.

Departamento de admisiones de Instituto Superior
de Derecho y Economia.
de formacion de

Partner en la division

GericoAssociates.

Investigacion en creacion de empresas

Licenciada en derecho por Ila Universidad
Complutense de Madrid, Lola es Master en Asesoria
Juridica de Empresas por el IE (Instituto de Empresa).
Abogada ‘in company’ de Globomedia. Especialista
en Sector TIC y desarrollo de negocio juridico.
Coordinadora de Admisiones en el Instituto Superior

de Derecho y Economia (ISDE).

Asesora a despachos de abogados estratégicamente
desde el punto de vista de la formacion vy
especializacion juridica. Posicionamiento del
despacho en el mercado juridico utilizando sus
propias fortalezas diferenciadoras, potenciandolas
con la formacién adecuada. Lola se encarga del
desarrollo de la formacién para despachos, in-

company.

* La organizacion se reserva el derecho de variar el programa o de anular el curso por las causas que considere oportunas



Marc Gerico

Consultor de despachos de abogados altamente
especializado en estrategia y marketing juridico,
cuenta con el MBA Juridico en Direccién vy
Administracién de Despachos impartido por el
Instituto Superior de Derecho y Economia (ISDE),
reconocido como centro de referencia en el Financial
Times InnovateLawSchoolsReport 2011. Ademas,
curso Direccion y Administracion de Empresas y es
Técnico Superior en Marketing. Su vision estratégica
le llevé a trabajar durante mas de 5 afos en el
desarrollo de negocio y posicionamiento de una
importante multinacional hasta que su vinculacion,
contactos y pasion por el sector juridico le
impulsaron en 2009 a iniciar un profundo plan de
investigacion sobre la abogacia en Espafia, UKy EUA
que cristaliz6 en 2011 en la consultoria G&GS
Marketing Juridico, con sede en Barcelona.

Marc ha trabajado tanto con boutiques juridicas de
reconocido expertise, con despachos medianos de
mas de 50 profesionales, e incluso, con despachos
con varias sedes nacionales e internacionales. Ha
sido ponente en el llustre Colegio de Abogados de
Madrid (ICAM), L' llslustreCol-legid’/Advocats de
Barcelona (ICAB) y en la Ciudad de la Justicia de
Barcelona, en diversas ocasiones. Sus articulos
pueden leerse en portales como
LegalToday, DiarioJuridico, Lawyerpress o luris
Communicatio.

juridicos

Sensibilizado con los valores sociales, ha participado
desde 2008 en diversas organizaciones de ayuda a
ninos, formando parte de Aldeas Infantiles.
Actualmente siendo socio de UNICEF transmite esos
valores subyacentes a la compafia.

Instituto Superior de Derecho y Economia

Executive Partner - Legal Marketing Consultant en
Gerico Associates

Alfonso Everlet
Licenciado en Derecho, es socio fundador de
Coinlab | Especialistas en Comunicacién Legal,
empresa desde la que ha trabajado para clientes de
la talla del Tribunal Penal Internacional o Gémez-
Acebo& Pombo. Es el autor de la primera pagina de
Comunicacion Legal (luris
y se encarga del diseno e

analisis de la
Communicatio)
implementacion de la estrategia de comunicacion
de varios despachos de abogados, de los que
también es Community Manager.

Su trayectoria profesional se ha desarrollado en el
mundo de la comunicacién: su andadura en la
comunicacion la inicié en el diario El Mundo (donde
recibio varios galardones por su trabajo en los 5 anos
que trabajé alli). Después fundd su propia agencia
de comunicacion con un enfoque muy visual y
tecnolégico. De ahi pasé a ser el Director de
Comunicacion de un evento de la capital y por
ultimo, en lo que él definde como "una evolucién
natural", se ha especializado en la comunicacién del
sector legal.

* La organizacion se reserva el derecho de variar el programa o de anular el curso por las causas que considere oportunas
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DURACION

De 16.00 a 20.00 horas.

CALENDARIO

5y 12 de junio de 2013.

PRECIO POR JORNADA

Publico general: 100 euros
Colegiados ICAM: 80 euros (previa acreditacion)
Alumnos y CAAI (Circulo de Antiguos Alumnos del ISDE ): 50 euros

FORMAS DE PAGO

1.TPV
TPV ISDE

2. TRANSFERENCIA BANCARIA

Nombre del banco: BANKIA

Beneficiario: ISDE Instituto Superior de Derecho y Economia
Numero de cuenta: 2038 1168 21 6000490635

Numero IBAN: ES 20 2038 1168 21 6000490635

Codigo SWIFT: CAHMESMMXXX

Para efectuar correctamente la inscripcion mandar el justificante de pago a jornadas@isdemasters.com

* La organizacion se reserva el derecho de variar el programa o de anular el curso por las causas que considere oportunas
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