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PROGRAMA

STARTUP LAWYERS

Los retos legales®a los que se enfrentan’ starit-ups y: emprendedores son| variados:y: de muy,
diversa indolety exigen alos profesionalesyjuridicosique lesiasesoran una maxima especializacion
y: conotimiento del ecosistemalemprendedor. NoReRiano, l0sIprocesos: de gestation, nacimiento
financiaGion y desinversionide’unaidea'innoyadordiSelproducen a un ritmo distintojdeNasiiniGiativas
empresdriales tradicionales;yvienen marcados pordmultiples:panticularidadesigueiconyienieniafos
stanupsenjrealidades)uridicasy mercantilesidistintasyquereauieren, porenteyunasesoramiento
Junidicoldistintoyiespecializado;

Sinjembargo)y pese a/larecienternovedad ennuestrolpaisideliescenarioexpuestoylametesidadide
asesoramientoyuridicolporiparte de start-ups y emprendedoresiesta fueraideitodajdudarGadaez
sonmascomunes este tipoideiniciativas; yicada vez son masi0sicasos deexitofloscualesrequieren
asesoramiento en mltiplestareas del Derecho, principalmente, en o relaGonadojcon i proteccion
deiintangibles, el asesoramiento en la'eleccion de la forma societaria adeciadapiaiegulacion;de la
relacion entre los socios, [a entradardennversion en el capitalisocialfde la’compania en rondas de
financiacion, la internacionalizacion ) en ocasiones, la desinversion o/venta del proyecto: Todo ello,
unido al hecho de que este tipo deinitiativasisueleitener .una base tecnologicalfuerie; queliace que
los servicios juridicos demandados exijgmURIMporante valoranadido:

Porilos anterioresmotivos, elabogadoique sedispongadiasesorara este tipo de proyectosinnovadores
requiere: de' un: conocimiento especifico; derciertas aneas: del Derecho, pero tambien conocerdlas
necesidades particulares; dellemprendedor, desmaneraique puedaidar solucion y anticiparse alos
distintos escenarios:alos que seva a enfrentar €ljproyectoinnoyador. Gircunstancias, todas ellasgue
escaseanen el mercadojuridico actual.

VA DIRIGIDO

do 3 abogados, asesores juridicos, emprendedores y profesionales del

a todos aquéllos coninquietud de conocer Ias particularidades juridicas
5si como de adquirir de primera mano la experiencia de profesionales con
esoramiento en este campo.

IEFICIOS DEL PROGRAMA

ama de Startup Lawyers se adapta a I3s necesidades y desafios del asesoramiento

0 3 iniciativas emprendedoras en un entorno cada vez mas global. El programa ayuda

profesionales que lo cursen a desarrollar una vision global e integrada del ecosistema

prendedor, proporcionando los conocimientos y herramientas juridicos basicos, adecuados
3 nueva economia global.
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S TA R T U P |— A\/\/ Y E R S 3 con un enfoque eminentemente practico, 3 través de sesiones

en la participacion conjunta de los ponentes y los asistentes,
del ponente acerca del tema de I3 sesion, para su tratamiento y
los asistentes.

tura en seis diferentes médulos, que pretenden poner en contexto el
proyecto emprendedor, desde el nacimiento de una idea emprendedora
on final, haciendo especial hincapié enIas particularidades de los proyectos

e de la startup.
iento, financiacion y consolidacion de la startup.
ernacionalizacion de la startup.
onetizacion de la startup.
.- lenta y desinversion de la startup.

6.- Peculiaridades de las startups de base tecnoldgica.
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Mddulo 1: Arranque de la startup.

- Nacimiento y proteccion de una idea innovadora.
Desarrollo juridico de un business plan. Apoyo de
incubadoras y aceleradoras de startups.

- Aspectos mercantiles: eleccién de la formula societaria
y del 6rgano de administracion mas adecuados, pacto
de socios, etc.

- Aspectos fiscales: tributacion, exenciones y ventajas
fiscales y stock options, etc.

- Aspectos Iaborales: obligaciones con trabajadores,
seguridad social, disefio de sistemas de retribucion e
incentivos, etc.

- Aspectos digitales: Redaccion de textos legales de un
sitio web. Auditorfa LOPD, LSS, etc.

Mddulo 2: Crecimiento, financiacion y

consolidacion de la startup.

- Asesoramiento inicial de negocio.  Normativa
general y especifica que puede afectar al negocio.
Asesoramiento continuado adaptado 3 Ia reslidad
econémica y de mercado del proyecto emprendedor.

- Formulas de facturacion de los servicios 3 prestar

3 startups y emprendedores. Cuotas fijas, planes a
medida, facturacion variable, permuta de honorarios
por participaciones en el capital social.

- Proteccion de la propiedad intelectual e industrial del

negocio. Blindaje de intangibles e informacion como
elementos base del proyecto emprendedor.

- Busqueda de formulas de financiacion: Family &

Friends (& fools), Business Angels, Venture (apital,
Private Equity, Financiacion Publica y Crowdfunding.

- Aspectos juridicos de una ronda de financiacion

(planificacién juridica y secretos de los inversores).

Modulo 3: Internacionalizacion de la
startup.

- Modelos de internacionalizacion. Estrategia,
tecnologias, alianzas y mercados.

- Aspectos legales de los modelos B2B y B2C.
Régimen normativo aplicable 3  modelos
de negocio que prestan sus  servicios
principalmente 3 empresas.

- Andlisis DAFOQ, eleccion de mercados, partners y
control de costes.

- Principales problemas a anticipar a I3 hora de
internacionalizar. Barreras juridicas, fiscales,
culturales, idiomaticas y de negocio.

Mddulo 4: Monetizacion de la startup.

- Estrategias de monetizacién. Gestacion de Ia
ideainnovadora con el objetivode la explotacion
econémica como base de operaciones.

- E-commerce, m-commerce, social commerce.
Modelos de comercio electrénico adaptados a
[as nuevas realidades.

- Aspectos legales del marketing y I3
comunicacion digital. Puesta en mercado del
proyecto innovador.

- Acuerdos comerciales (NDAs, Letters of Intent,
Acuerdos comerciales, de franquicia, agencis,
distribucion, comision, etc.). Acuerdos clave en
el éxito de la difusidn y explotacion comercial
del negocio. £l canal como modelo de éxito de I
startup.

- Incorporacion al Mercado Alternativo Burstil.
Procedimiento y requisitos.

Mddulo 5: Venta y desinversion de la
startup.

- Estrategias juridicas en I desinversién. Andlisis de
realidades econémicas y busqueda de soluciones
juridicas y fiscales adaptadas a las necesidades
del proyecto.

- Due Diligence de Ia startup. Determinacion de las
contingencias fiscales, mercantiles, de negocio de
[a sociedad.

- Drag Along, Tag Along, Put option, (all option

Modulo 6: Peculiaridades de las
startups de base tecnologica.

- Gestion integral de Ia innovacion tecnoldgica. El
“i+D" como elemento diferenciador de la start-
up de base tecnoldgica.

- Negociacion de acuerdos de transferencia
de tecnologia. Adquisicion, transferencia v
licenciamiento de tecnologfa.

- Elvalor de los intangibles (know-how, nombres
de dominio, marcas, software, contenidos, etc.)
y explotacion en entornos digitales, tiendas de
aplicaciones y market stores.



D. Alejandro Tourifio,
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IE Law School Executive Education,
Programas para profesionales en el
sector juridico y fiscal, basados en I3
excelencia académica y Ia innovacion
de su escuela. Los Programas de
IE Law School Executive Education
redinen a lideres del mundo juridico-
fiscal y empresarial, nacional e
internacional.  Los  participantes
comparten  sus  conocimientos,
teniendo [a oportunidad de discutir
soluciones a los problemas mas

inminentes del mundo juridico.

LUGAR Y FECHAS DE REALIZACION

El programa se impartird del 14 de abril al 17
de junio de 2016. Los jueves y viernes en horario
de tarde, en Ia sede del IE Law School, Madrid.

DERECHOS DE INSCRIPCION

El precio del Programa, serd de 3.200 £,
incluyendo las sesiones y la documentacion.

Los Antiguos Alumnos de programas Master
del IE, tendran un descuento de un 25%.

ALOJAMIENTO

Con objeto de facilitar el alojamiento a as
personas de fuera de Madrid, IE Law School
tiene acuerdos de colaboracion con diferentes
Roteles cercanos a I3 escuela, donde se
ofrecen interesantes descuentos en las
habitaciones para los asistentes al curso.
Si desea informacion sobre estos hoteles,
no dude en preguntarnos cuando realice su
inscripcion al curso.

FORMALIZACION DE LA MATRICULA

La formalizacion de la matricula se podrd
realizar:
- Por teléfono, llamando al:

915.689.563 / 915.689.555

- Por correo electronico, enviando sus datos
a: inscripciones@ie.edu

- A través de nuestro boletin de inscripcion
online, disponible en nuestra web:
htpp://www.ie.edu/programas-abiertos

" [asinscripciones se realizardn por riguroso orden de reserva.

CONTACTO

Maria Serrano - Program Manager
Email:maria.serrano.bello@ie.edu
Teléfono: 915.689.563

|E Law School Executive Education

Email: lawschool execed @ie.edu
Teléfono: + 915.689.563 / 91 568 95 56
http://www.execed.ie.edu/law

(astellon de la Plana, 8 - 28006 - Madrid
Siguenos: www.twitter.com/IELaw
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